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Finanziare gli
esclusi dal credito

E nata rivelgendosi allintero mercato, ma ha intercetiato i bisogne
di credite di quella fascia di immigrati escluss dai finanziamenti del
rmondo bancario, arrivando @ un erogato di olire 8 milioni di euro nel
giro di quattro anni, come o racconts Andrea Limene, Amministratore

Delegato di PerMicro

Nata nel 2007 come prima realtd
itatizna esclusivamente dedicata al
microeredito, PerMicro & oggl una
realtd con un erogato di 8.570.600
eure & una clientela in gran parte
composta da immigrati: non si trat-
ta, in realtd, di una scelta strategi-
¢a dell’azienda, che sin dal princi-

‘pio non st & rivolta esclusivamente

al sepmento dei migrast, ma di un
ineontro tra Vofferta di PerMicro
@ le necessitd specifiche degli fm-
migratl, “PerMicre & un esempio
di social business, afferma Andrea
Limone, Amministratore Delegaio
deils svcietd. L'B5% della nostra
clientela & composte da migranti in
quanto ld nostra offerta & partieo-
larmente adatta a un segmento che
viene ritenulo non bancabile anche
in presenza di merito ereditizio™,

Un'gsclusione immotivats

Che ci sia una verta differenza tra
i non bancabili taliani & quelli {m-
migrati lo confermano anche i dati
relativi all’attivita di PerMiero: se
il 41% delle richieste di credito
proviene da cittadini italiani, solo
il 13% dei fianziamenti erogati ri-
puarda eittadini del nostro paese!
“Lesclusions bancaria deghli immi-
grati & spesso immotivaia, com-
menta Limoene, sopratiutto nel caso
in cui le esperjenze individuali di
vita hanno portato gueste perso-
ne & essere molto determinate nel

voler emergere ¢ nell’affrontare le
difficolta, Chiaramente la nosira
attivitd ha finalitd etiche e sociali,
e gquindi andiamo a finanziare pro-
getti legati all'inserimento della
persona e della sua famiglia all’in-
ternd dells nosera socield, oppure
la nascita e lo sviluppo di attiviea
tmprenditoriali”,

Finanziamenti

atle famiglie:

in testa i Tilippini

La maggioranza delte erogazioni
riguarda le famiglier 1.245 {inan.
ziamenti, con un importo medio di

4,580 euro e un rimborso rateale

in media per 25 mesi. “Quasi la
meta delle érogazioni & destinato a
spese relative alla casa, spiega 1i-
mone, il 24,3% riguarda spese per
la famigliz e I'8,6% spese mediche.
C'& un certo legame tra etnia e tipo
di  finznziamento cichiesto: nel
caso dei prestiti per la famiglia,
ad esempio, quasi ua quarto delle
erogazione & destinato a flippini,
seguiti da italiani (15,1%), rumenti
{_IISQB%} & veraini (7’;2%]“..

Un legame tra stnia

2 tipo di impress

Diversa, inveee, la situdZione per
guante riguarda il eredito per av-
vie o lo sviluppo di una impresa
“Qui cresce Vimportianza di maroe-
chini, senegalesi, nigeriani e ben-
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zalesi, continua Limone. U nostro
campione & troppo Tisiretio per
farne un'analisi puntuale, ma c'e
certamenie un legame tfra etnia e
attivith svolta: i maroechini, ad
esempio, sono molto orfentati alle
attivitd commerciall, [ rumeni alle
imprese edili, e i bengalesi al com-
mercio stanziale e ai phone center.
Si tratta chiaramente di microim-
prese che presentanc un certo ri-
schio, in quanta la lore piceola di-

mensione le rende estremaments

fragili”. Le erogazioni alle imprese
sono state 414, per g importo me-

dio di 6.923 éuro: il tempo di rim-

borso medio cresce a 36 mest.

Presenza Ul territorio:
Titiali vd eventi

PerMicro & presente sul territario
italiano con 10 filiali in cittd el
cenlro e nel nord, e con il progee-
ter di espandersi nel prossimi mesi
anche nel sud Italia, “Le cittd con
le eomunith i fmmigrati pid nu-
merose e integrate somo siate co-
perte dalle nostre {iliall; racconta
Limone; ma la nostra presenza sul
territario non si Hmita alle attivita

|AB INNOVATION HUB

degli ulfici. B essenziale per noi
enlrare in conlatio con la comunita
in tutti quegli eventi, anche piceo-
i, orgenizzati dalle varia comunita
etniche, Comunichiamo anche con
le molle iniziative di free press et-
nica presenti nelle diverse eitt, ma
& molto impdriante essere presenti

e visibiii in eveénti come tornei di

caleio, attivitd sportive, celebra-

zioni fegate a un determinato pa-

ese 6 cultura, piccoli eventi molto
sentiti dalle comunity, per entrare
in contaito diretio con le persone e
con il loro progetto di vita™.

Un progetto per esportare
il “Balon Mondial”

E riguarda proprio il valore dello
sport tome elemento di aggrega-
zione e incontro delle culture 'ul-
tima iniziativa di PerMicro: tentare
di esportare in sette cittd italiane
Pesperienza del Balon Munadial,
nata nel 2007 a Torine. “Il Balon
Mundial ¢ uwn torneo di caleio, un
‘piccolo mondizle’ che si svolge da
gqualele anno s Torino, cul parte-
cipano 11 squadre rappresentative
di aleune delle comunitd preseati
in citkd, spiega Limone, All'evento
& associato un festival di appunta-
menti musicali, artistiel e culturali,
in cud $i mischiano e si incontrano
persone ¢ culture con provenienze
molto diverse. E' un’esperienza che
a Torine ha dato ottimi risultati, e
che vorremmo portare nel 2012 in
almeno alire sette citth italiane”,
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