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Torino, il microcredito
aluta le nuove impr

Progetto Lasocieta PerMicro fornisce prestiti

aquella fascia di utenti esclusa dal contatto

Clienti Romenieimmigratidall’ Africa i piu
interessati. Lasocieta é operativaanche a Roma,
Pescara e Cagliari, presto sediin altre citta

ORPRESA: la crisitrasformail microcredi-
Lo, unapraticafinanziarianataecresciutain
paesicomel'Indiaol’Africaper consentire achi
non avrebbe mai avuto accesso a una banca di
avviare una piccola impresa, in uno strumento
perfettamente adatto alle esigenze occidentali.

«Agli inizi — racconta Corrado Ferretti, gia
fondatoreeamministratoredelegatodi GFItalia
spa, e oggi presidente di PerMicro, lasocieta per
azioni nata a Torino per iniziativa di Oltre Ven-
ture e della Fondazione Paideia, impegnate al
50% — non e stato facile far capire che esiste
un’impottante fascia di mercato che le banche
nonsonointeressateacoprireonon hannonep-
pure gli siumenti per intercettare. Noi prestia-
mo denaro a tassi normali e con condizioni di
rimborso sostenibili a chi ha bisogno di un pre-
stito chein genere sicollocatraismilaeun mas-
simo di 15mila euro ¢ ci dimostra laragionevo-
lezza dell'investimento chevuole fare».

Cosl, negli uffici “amichevoli” di PerMicro,
molto diversi ¢ meno formali di quelli di una
grande banca, hanno cominciato ad arrivare —
daunannoaquestaparte—gliimmigratidiSan
Salvario e nonsolo, chedopolaprimafasediin-
tegrazione avevano deciso di mettersi in pro-
prio:import-export, piccoleattivita ditrasporto,
comrmercioambulante, artigianato, tessuti, sar-
toria, alimentari.

Spiega Andrea Limone. giovane ammini-
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conlebanche: traloro tantiimmigrati

Lol

stratore delegato con alle spalle un’esperienza
in Banca Etica: «Cerchiamo di essere estrema-
menterigorosinelvalutareinsieme ai potenzia-
liclientiil “business plan” che chiediamo a tutti
di preparare. Spesso & un lavoro che viene in
gran parte fatlo insieme: il nostro personale aiu-
ta a orientarsi tra permessi e autorizzazioni, ma
soprattuttonellavalutazionediquellachepotra
essere la riuscita dell'impresa. Chiediamo che
chivuoleiniziare un’attivita abbia gia esperien-
zainquel campo o collaboratori che cel’hanno.
Esaminiamoiminimidettagli,compresalapos-
sibilita dei veicoli che il neg-imprenditore vor-
rebbe acquistare di continuare a circolare in
citth con le future norme sul traffico. In questo
modo, allafinesiamo tuttisicuricheilimuovobu-
siness avra le massime possibilita di decollare e
funzionare».

Da quando & iniziata I'attivita, poco pittdiun
annofa, lasedetorinese diPerMicroapre alme-
no un nuovo fascicolo a settimana: centinaia i
contatti, ottanta le pratiche in corso. T prestiti
possono essere destinati a nuove e vecchie im-
prese, ma anche alle famiglie. E le garanzie?
«Diamo moltaimportanza —risponde Limone
—altessutosocialenelqualelapersonachesiri-
volge a noi & inserita. Quindi chiediamo una o
piti lettere da parte dell’eventuale associazione
o cooperativa conlaqualeii cliente & gia in con-

“Ilprestitoin genere e tra 5milae 15mila
euroed e destinato all'investimento

per avviare unanuovaattivita autonoma,
ma cisono fondianche per le famiglie”

tatto, macivannobeneanchegliappoggial pro-
getto scritti dal console, dallacomunitaetnicao
dalla parrocchia che conosce chi ha chiesto di
essere finanziato».

Romeni e africani, dalla Nigeria manon solo,
sono stati tra i primi clienti di PerMicro. Ora
stanno arrivando anche cinesi, filippini e suda-
mericani. Il cibo, conle piccole gastronomieola
rivendita di prodotti fatti arrivare dal Paese d'o-
rigine, & tra i progetti pil gettonati da chi arriva
dall’ Africa, mentremoltitorenisognanodipo-
ter ricostruire in ltalia un’attivith artigianale si-
mile a quella che gid facevano prima di emigra-
re, dall'imbianchino all’idraulico passando per
lapiccola sartoria.

«Gliindicatorichearrivano dalrestodelmon-
dodoveilmicrocredito éunaprassimoltodiffu-
sa—spiegano Ferrettie Limone —cidiconoche
il tasso direstituzione & molto alto, paradossal-
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mente pit alto diquello ottenuto dagli operato-
ridicreditospecializzatiin operazionipitigran-
di con soggetti pilt garantiti ¢ riconosciuti. Pen-
siamo che la nostra attivita possa espandersi e
per questo si stanno aprendo uffici o piccole
“antenne” un po’ in tutta Iialia. Siamo gia ope-
rativiaTorino, Pescara, Romae Cagliarie presto
inaugureremo nuove agenzie a Milano, Berga-
mo, Brescia, Vicenza, Rimini, Firenze, Genova».

103.]

E il numero delle aziende che
hanno per titolare un cittadino
straniero. Di queste oltre 37mila
sono in Lombardia; 28mila
quelie con titolare marocchino

E il numero di cittadini stranieri
che hanno titolaritd o un'altra
carica in un’impresa. Le attivita
di stranieri con titolare una
donna sonoil 16.7% del totale
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