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te da attori esterni?

Risposta scontata, forse, se non fosse che il primo costa di piu. E a pagare sono i clienti.

Sopra, giardinieri al lavoro
a Belgrado, Serbia. Una foto
del concorso “Istantanee
dal mondo 2010” dell'lpsia.
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L. FENOMENO E: ANCORA MARGINALE, ma capace di
generare infinite discussioni. Dal punto di vi-
sta dei “volumi” il microcredito italiano vale
relativamente poco. I quasi 11 milioni di eu-
ro movimentati dal settore nel 2009 (le ulti-
me cifre ufficiali) rappresentano una quota
molto bassa rispetto al dato europeo (828 mi-
lioni), ma il forte tasso di crescita (+20% dei
clienti negli ultimi due anni) apre nuove pro-
spettive. Da luglio 2010 esiste anche un rico-
noscimento legale del microcredito, nella
nuova versione del Testo unico bancario
(Tub), del quale si attendono i regolamenti at-
tuativi. Le carte in regola per un salto di qua-

lita del settore, insomma, non mancano. Ma
per capire come e dove svilupparne le poten-
zialita occorre rispondere a una domanda:
che cosa significa fare microcredito in Italia?

Alta esclusione

«Nei Paesi pit sviluppati il microcredito tro-
va spazio nelle sacche di esclusione finan-
ziaria, agendo come forma di integrazione
economico-sociale», spiega Sabina Siniscal-
chi, consigliere di Banca Etica. Uno spazio
particolarmente ampio in Italia, dove la
percentuale di esclusione totale dai servizi
bancari (stimata attorno al 10%) si confer-
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ma una delle piu alte dell’Ue. Garantire I'ac-
cesso al credito, ovviamente, € una priorita
comune tra Nord e Sud del mondo. Tra le
due aree ci sono notevoli differenze (a co-
minciare dal volume dei prestiti commisu-
rato al costo della vita), ma non mancano le
analogie. «Nel contesto italiano post crisi -
spiega Laura Foschi, direttrice generale del
consorzio Etimos - molti hanno scelto di
avviare una microimpresa come unica con-
creta opportunita di reddito. In questo ve-
do una somiglianza tra un microimprendi-
tore italiano e uno del Terzo mondo». E solo
un esempio, certo, ma tanto basta per capi-
re quanto la realta possa essere complessa.

Modelli diversi

Ma chi fa microcredito in Italia? In prima
fila, in termini di fetta di mercato, ci sono
associazioni non profit e fondazioni, che
operano delegando il finanziamento alle
banche (tra cui Banca Etica, prima realta
italiana con circa S milioni di euro di pre-
stiti negli ultimi S anni, concessi in con-
venzione con i soggetti che operano nel
territorio a un interesse del 3%), poi le Mag
(mutue di autogestione) e, infine, le Mfi
(istituzioni di microfinanza) vere e proprie.

Con oltre 1,6 milioni di euro di micro-
prestiti concessi fino a oggi, la torinese Per-
Micro € una di queste. Si rivolge a famiglie
(il prestito massimo € di 10 mila euro) e im-
prese (25 mila euro) per sostenere, rispetti-
vamente, «esigenze primarie come casa, sa-
lute e scuola» e «buone idee di impresa»,
spiega 'amministratore delegato, Andrea
Limone. L'approccio ¢ iper-professionale
(«Chi riceve il prestito € prima di tutto un
cliente, non solo un beneficiario», dichiara
Limone) e i tempi di attesa per una risposta
piuttosto bassi (5-7 giorni), ma l'efficienza
ha un costo, scaricato su tassi che possono
raggiungere il 12% annuo (contro il 3,7%
della media italiana). L'aspetto positivo €
che PerMicro puo dirsi oggi pienamente
autonoma, non dipende cioe dall’inter-
vento di un settore pubblico che si fa cari-
co a volte anche dell’80% del fondo di ga-
ranzia sui progetti.

«ll tasso di interesse non ¢ l'elemento
fondamentale - sottolinea il presidente di
Banca Ftica, Ugo Biggeri - semmai la que-
stione centrale ¢ il fatto che i soggetti non
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siano bancabili. E ovvio che per praticare
tassi agevolati & necessario avere un appog-
gio esterno, ma ¢ anche vero che questa di-
pendenza rischia di produrre risultati sca-
denti. Permicro ha ragione nel sottolineare
questi problemi, d’altra parte se facendoci
maggiore carico dei costi noi di Banca Etica
finissimo per applicare anche solo un inte-
resse del 6%, sono certo che i nostri inter-
locutori lo riterrebbero scorretto».

In presenza di reti sociali di volontaria-
to forti, si pud ottenere un abbattimento
quasi totale dei costi di gestione (e quindi
dei tassi), risolvendo la maggior parte dei

problemi. Lo dimostra il caso del Fondo Eti-
co delle Piagge, dove l'attivita di sostegno ai
clienti & volontaria e gratuita. E un altro
modello di microcredito, in un contesto
“difficile” come quello dell’'omonimo quar-
tiere fiorentino (1'80% dei circa 11 mila abi-
tanti dell’area delle Piagge, periferia ovest
della citta, € costituito da non bancabili, il
cui reddito medio non va oltre i 600 euro
mensili). Attivo da un decennio, con un ca-
pitale sociale di 140 mila euro raccolto at-
traverso i suoi soci, il Fondo ha erogato ad
oggi 147 prestiti per un totale di 321 mila
euro, appoggiandosi ai servizi finanziari di
Mag 6 Reggio Emilia. Quest’ultima ha pra-
ticato un interesse del 3% che il Fondo ha
cercato di coprire da sé con attivita di auto-
finanziamento in modo da minimizzare il
tasso scaricato sui beneficiari. L'obiettivo
originario era quello di concedere I'80% dei
microprestiti alle attivita imprenditoriali e
il restante 20% al mutuo soccorso. Col pas-
sare del tempo, ammette perd Chiara Ma-
netti, una delle animatrici del Fondo, «la
percentuale si ¢ ribaltata».

Difficile ad oggi individuare lo schema
“yincente”, tra i diversi modelli di micro-
credito (efficienza costosa contro “volonta-
riato” low cost) resta un contrasto irrisolto.
Sospeso in questo dibattito, il settore italia-
no attende ora 'imminente, almeno cosi si
dice, ingresso di Grameen Bank, pronta a
sbarcare anche da noi in collaborazione con
la major Unicredit (vedi box). Chissa se sa-
pra proporre una nuova soluzione. ®

APPUNTAMENTO PER IL 2011

NESSUNA FILIALE, ma un nuovo programma di microcredito per i pit poveri attivo

nei prossimi mesi. E ['obiettivo di Grameen Italia, I'iniziativa promossa dalla banca
bengalese in collaborazione con Grameen Trust, I'universita di Bologna e Unicredit,
presente con la sua fondazione Unidea. Una partnership - quella con la banca italiana -
che fa discutere, soprattutto dopo la denuncia della Ong tedesca Urgewald in merito

ai 300 milioni di euro con i quali I'istituto di Piazza Cordusio ha finanziato alcune aziende
del settore delle cluster bombs (vedi Valori di febbraio 2011, pag. 29), tra cui General
Dynamics, Textron e Lockheed Martin. (Abbiamo interpellato Unicredit tiguardo il suo
coinvolgimento nel settore delle bombe a grappolo e stiamo aspettando il riscontro

che ci hanno promesso. Speriamo di poterlo pubblicare al piu presto).

«Yunus si muove con una logica estremamente pragmatica, scegliendo per le sue
partnership i soggetti pit forti a prescindere da ogni valutazione di “qualita etica», spiega
Ugo Biggeri, presidente di Banca Etica. Che continua: «In questo senso si spiegano

gli accordi con la Danone nel suo Paese o con Unicredit in Italia. Capisco il senso

di questa logica in Bangladesh, ma trovo I'approccio criticabile quando si manifesta

in Europa dove non c¢'¢ la stessa situazione di emergenza e dove, al tempo stesso,
esiste una tradizione di imprenditoria sociale che andrebbe coinvolta in questi progettis.
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