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MICROCREDITO. PerMicro vincitore del premio DellAmore

LA PROSSIMA SFIDA?
FINANZIARE CHI STUDIA

Ha vinto il premio «Microfinanza, Innovazione e Sostenibilita» pro-
mosso dalla Fondazione Giordano Dell’Amore, si chiama PerMicro ed
& una societd finanziaria creata a Torino nel 2007 da Fondazione Pai-
deia e Oltre Venture con il sostegno di Ubi Banca. Fornisce prestiti ad
imprese e famiglie che si trovano in situazioni di emergenza finanziaria
e che vengono rifiutate dal sistema bancario tradizionale. Nel 2008 ha
erogato 122 prestiti (81 a famiglie e 41 ad imprese) introducendo in
Italia un nuovo metodo di fare microfinanza.

mone, amministratore dele-
.. L gato PerMicro, spiega in cosa
" consiste questa novird.

ViTA: Come & strutturata la vo-
stra modalita di intervento?
ANDREA LIMONE: I due prodotti
di microcredito principali sono
“all’'impresa” ¢ “alla famiglia’ ¢
hanno due punti in comune. Stes-
sa forma tecnica, cio prestiti per-
sonali a persone fisiche e rivolti a
persone non bancabili. Il micro-
credito pitt conosciuto & quello
“all'impresa’, ciot erogaro per un
prestito fino a 15mila euro, perlo
sviluppo e I'avvio di una piccola
attivith imprenditoriale. Per acce-
dere al finanziamento ci vogliono
tre presupposti: idea di impresa,
capacita professionali e 'apparte-
nenzaad una rete, una parrocchia,
una cooperativa o un centro di
ascolto, che possa fare da garante
“morale”. La garanzia non ¢ fi-
deiussoria o reale, ma & urile per
sostenere e seguire il debitore.

Quello “alla famiglia” nasce come

I ntervistato da Vitg Andrea Li-

[ INNOVAZIONE [
H UNBANKED VENITE ANOI
La filosofia di PerMicro: prestiti
fino a 15mila eurg per unbanked.
Uniche garanzie: bucne idee,
capacita professionali e, da
garanti “morali”, network sociali
come comunita etniche,
parrocchie, cooperative o centri di
ascolto. Tutto il rischio a carico
dell'ente creditizio.

progetto parallelo ed & un banale
prestito personale con finalith ed-
che o sociali, con motivi ciot lega-
ti ad una vita dignitosa (spese sa-
nitarie o domestiche ad esempio).
Le condizioni sono due: semprela
presenza di una rete e la presenza
di un reddito. In entrambi i casi il
finanziamento arriva fino ad un
tetto 15mila euro.

ViTta: Che idee avete per la pro-
gettazione futura?

LiMONE: Stiamo lavorando per
sviluppare nuove possibilith nei
due rami di microcredito che ab-

biamo. Ad esempio vorremmo,
perquanto riguarda il microcredi-
to all'impresa, dividere i crediti in
“investiment” e “capitale circo-
lante”, creando delle condizioni
che rispettino il senso degli inve-
samend. Cambiando ciot ad hoc
la rateizzazione in modo che peril
debitore sia sempre pili comodo ¢
facile saldare. Oppure fornire la
possibilita di allargare il credito in
corso d’'opera per permertere, se-
guendone la crescita, uno svilup-
po migliore dell'impresa in itine-
re.
VI1TA: Questo per quanto riguar-
da il miglioramento dei vostri
prodotti gia esistenti. Ma ci sono
nuovi progetti?
LIMONE: Vogliamo iniziare a pro-
potte microassicurazioni o micro-
mutui. Masonosemplicementela
rivendira, a condizioni vantaggio-
se, di servizi che gid esistono. Un'i- -
dea veramente nuova, che stiamo
valutando insieme al Politecnico
di Torino, & un finanziamento al-
I'americana per gli studenti. Un
prestito da ripagare alla fine del
percorso di studi, iniziata la carrie-
ra lavorativa. Sarebbe natural-
mente rivolto per lo piti a studen-
ti fuori sede che, com’¢ noto, de-
vono sostenere costi di vitto e al-
loggio enormi che sivanno asom-
mare alle canoniche spese per tas-
se e libri.
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