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PICCOLI CREDITI

PER FARE GRANDI IMPRESE

na buona idea, grande
U motivazione, il desiderio

direalizzare una nuova im-
presa, piccola ma sostenibile e
con possibilita di crescita. In un pe-
riodo di stretta creditizia, in as-
senza di garanzie e di capitale
proprio, un canale alternativo al
finanziamento bancario & il micro-
credito. Una societa specializzata
in questo settore & “PerMicro”
(www.permicro.it), I'intermedia-
rio microcreditizio piu grande del-
la Penisola. Nella sua compagine
sociale figurano investitori priva-
ti, fondazioni e istituti bancari, ul-
tima arrivata Bnl che partecipa
con 1,75 milioni di euro pari a
una quota del 23%. La missione
di “PerMicro” e quella di dare
un’opportunita di inclusione fi-
nanziaria ai soggetti “non banca-
bili": persone escluse dai tradi-
zionali canali di credito per man-

vita di accompagnamento prima
e monitoraggio poi dell'impresa.
In che modo?

Nella fase di prefinanziamento la-
voriamo al fianco dell'imprendi-
tore, costruiamo insieme un pia- :
no di impresa, verifichiamo la bon-
ta dell'idea, se pud stare in piedi :
e generare reddito. Successiva- :
mente all'erogazione subentra

22 | 50epiu.it | OTTOBRE 2013

canza di storico creditizio o di ga- :
ranzie reali. «Siamo una societa
diintermediazione finanziaria par-
ticolare - spiega |'amministratore
delegato di “PerMicro”, Andrea
Limone (nella foto) -. Non ci occu-
piamo di prestiti finalizzati, credi-
to al consumo o cessione del quin-
to. Abbiamo un unico mestiere: il
microcredito per le famiglie, oppu-
re per 'awio e lo sviluppo di pic-
cole attivita imprenditoriali. Il tet- :
to massimo finanziabile & di 25mi-
la euro. Svolgiamo anche un‘atti-
i te sociale, allora possono inter-
© venire amici o parenti. Non & im-

|'attivita di moni-
toraggio per verifi-
care I'andamento
dell'attivita.

E le garanzie?
Chiediamo una
garanzia morale di una rete so-
ciale di cui fanno parte i richie-
denti. Puo essere un' associazio-
ne, una comunita etnica, una
parrocchia, un centro di ascolto.
Una rete sociale che garantisca
sulla serieta del cliente. Se una
persona non € inserita in una re-

portante che abbiamo una casa,
titoli di stato da ipotecare, né il
tipo di professione svolta, quel-
lo che conta & I'impegno a resti-
tuire il credito qualora il cliente
fosse impossibilitato a farlo.

Come rispondono i vostri
clienti nella restituzione del :

credito?

Direi bene. Finora abbiamo ero-
gato oltre 26 milioni di euro e, di
questi, abbiamo attualmente al-
I'attivo crediti per un valore tota-
le di 15 milioni di euro. Stimiamo
che il 5,5% di questo portafoglio
possa essere a rischio di restitu-
zione, il che non vuol dire che
non ci sara restituito, ma potreb-
be accadere. Tutti i nostri clienti
sono ottimi imprenditori, si dan-
no da fare e ci mettono I'anima.
Ma non ¢ facile far funzionare
un'impresa, soprattutto se micro.
Ed é per questo che "PerMicro”
supporta i micro imprenditori lun-
go tutto il loro percorso. D
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