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Credito. PerMicro (Bal) firma un’intesa con Artigiancassa

Il Microcredito cresce
tra Pmi e famiglie italiane
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IL BILANCIO

Pili che raddoppiato

il peso delle domande

che arrivano dalleimprese,
passate dall'11 al 25%

[l break even nel 2014

Marco Ferrando
mm Sempre pit italiani, sempre
pitt imprenditori. Fino a ieri per
lo piu startuppari, da oggi anche
artigiani, grazie alla collabora-
zione con Artigiancassa. Cam-
bia, e siallarga, il pubblico dirife-
rimentodi PerMicro, trale prin-
cipali realti italiane del micro-
credito, fondata nel 2007 e da
dueanni partecipatadaBnl:ivo-
lumi crescono (gli 8 milioni ero-
gati nel 2012 per quest’anno si
puntaai16,6)eilbreak evensiav-
vicina (& atteso nel 2014), ma ol-
tre alla quantita a cambiare se-
gno € soprattutto la qualita dei
trend. Si, perché se & vero che i
prestiti famigliari continuano a
restare lamaggioranza, acresce-
re ésoprattutto il filone impren-
ditoriale: 149 le pratiche del 2012,
850 quelle previste per quest’an-
no, con 'ammontare erogato
che dovrebbe salire da 1,3 milio-
niaoltre 5,6. E quiin mezzo cre-
sceil pesodei clientiitaliani, che
- solo per restare alle Pmi - nel
2012valevanoil 25% delle doman-
de, pittdel doppio del 2011 (11%).
InItaliail microcredito, hacal-
colato Unioncamere, oggi vede
coinvolti216soggetti finanziato-
ri, che hanno prestato piccole
somme assmilasoggetti.In prati-
ca non pitt solo una nicchia, an-
che perché - complici la crisi
con annesso credit crunch- sem-
pre di piu il microcredito si sta
proponendo non solo come uno
strumento di inclusione finan-
ziaria e sociale ma anche come
una via per dribblare la stretta
creditizia, rendendo bancabile
chinonlosarebbe con gli ordina-
rimetodi di valutazione.
«Cresce il pubblico e si evol-
vono le esigenze», ragiona I'ad
di PerMicro, Andrea Limone.
Cheracconta diun modello pro-
gressivamente messo a puntone-
¢gli anni, che ora ha raggiunto
«un’accurata selezione della
clientela e unabuona capacita di
recupero crediti», che per esem-

piohanno consentito di abbassa-
re i non performing loans al 6%,
con l'obiettivo di scendere al
5,2% l'anno prossimo. «Ormai
meno del 10% dei nostri interlo-
cutori sono in ritardo nel paga-
mentoy», dice ancora Limone,
che punta a chiudere il 2013 con
2.800 nuovi clienti e il 2014 con
altri4.200.

A far girare a pieno regime la
macchina ¢’¢ anche il matrimo-
nioconBnldidueannifa. Laban-
ca controllata dai francesi di
Bnp Paribas, forti di una lunga
esperienza nel microcredito, ha
investito un milione e mezzo
per una quota del 24%, ma so-
prattutto ha avviato una siner-
gia industriale e distributiva:
«Noi abbiamo completato il no-
stro modello di servizio, loro
hanno trovato un appoggio im-
portante», spiega Andrea Veltri
diBnl, membro del cda e del co-
mitato esecutivo di PerMicro.
Vale per i clienti privati, vale so-
prattutto per gli imprenditori,
«perché PerMicro in pratica -
sottolinea Veltri - & in grado di
svolgere quell’analisi dettaglia-
ta sulla sostenibilita del busi-
ness plan che la banca, da sola,
non sarebbe in grado di fare».
Non a caso, quest’anno il 20%
dei clienti PerMicro arriva da
uno sportello Bnl, contro '8¢
dell’anno scorso: «Siamo entu-
siasti del nostro investimento,
ha creato del valore aggiunto
per entrambi e harappresentato
uno stimolo per coloro che ne
hanno usufruito: oltre 1000 clien-
ti PerMicro sono oggi anche
clienti B nl e quindi pienamente
“bancarizzati”». Orail matrimo-
nio si prepara a dare altri frutti.
Mentre in questi mesi e infase di
collocamento presso soggetti
istituzionaliunbond da1,5milio-
ni, nel secondo semestre PerMi-
cro inaugurera latredicesima fi-
liale, a Catania all’interno della
Filiale di Bnl , ma soprattutto si
sta aprendo in queste settimane
un nuovo filone, che punta drit-
to sugli artigiani: grazie alla col-
laborazione con Artigiancassa,
sempre del gruppoBnl-Bnp Pari-
bas, verranno costruiti prodotti
ad hoc per le Pmi, con la stessa
logicadel microcredito.
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